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Короткий аналіз відкритого заняття 
Практичне заняття розпочато вчасно. Викладачем оголошено тему заняття, його 

мету та проведено опитування попереднього лекційного матеріалу. Під час проведення 

попереднього опитування здобувачами освіти висвітлено питання інформаційного 

консалтингу, його функцій, умов формування і застосування в організаціях і на 

підприємствах, узагальнено кваліфікаційні навички інформаційних консультантів які 

необхідні для ефективного просування консалтингових послуг, розглянуто зарубіжний 

досвід успішних країн щодо формування інформаційного консалтингу, зроблено 

порівняльну характеристику країн Азії, Північної Америки та України і виявлено сильні та 

слабкі сторони формування інформаційного консалтингу на теренах України. 

Практичне заняття побудовано вдало з точки зору дидактики. Здобувачі освіти 

публічно виступили з підготовленими матеріалами щодо формування інформаційного 

консалтингу в робочих групах, розвитку інформаційного консалтингу в різних країнах 

світу, існування основних форм консалтингових послуг, існуючих проблем щодо надання 

ІТ–послуг організаціям тощо.  Під час заняття був тісний контакт та зворотній зв'язок зі 

здобувачами, наводились приклади з практичного досвіду викладача та студентів. Також 

була проведена викладачем практична робота «Передпроєктна стадія консалтингового 



процесу», яка передбачала формування навичок ведення переговорів з клієнтами і 

оцінювання комунікацій між клієнтом та консультантом. Студенти були в ролі клієнта та 

консультанта, практично проводили співбесіду щодо надання консалтингових послуг 

згідно обраного варіанту завдання, а саме розглянули приклад юридичної фірми та 

туристичного агентства. Студенти під час такої комунікації оволоділи навиками розробки, 

опрацювання технічного завдання та формування комерційної пропозиції.  

Проведене практичне заняття досягло поставленої мети, закінчено вчасно. 

  



Висновки 

1. Загальна констатація навчального та науково-методичного рівня заняття:  

Практичне заняття в цілому проведено на високому рівні, зокрема, належним чином 

проведено опитування здобувачів освіти по темі заняття, а також ними здійснено публічні 

виступи з матеріалами, що були підготовані в позааудиторний час. Коментарі викладача 

вдало супроводжували та доповнювали виступаючих. 

 

2. Рівень проведення заняття: «високий», «достатній», «низький» (потрібне підкреслити 

або доповнити) високий 

Пропозиції щодо вдосконалення рівнів проведення відкритого заняття: 

професійного _ _____-______ 

наукового __________-_______ 

методичного ___________-______ 

організаційного    __домогтися_досягнення не лише аудіо, а і відеозв'язку з усіма 

здобувачами освіти на занятті 

 

Відкрите заняття відвідали: посада, ПІП, підпис: 

1. Директор Інституту Нестеренко С.С.________________________________________ 

2. Завідувач кафедри Дубас Р.Г.____________________________________________ 

3. Доцент Кутліна І.Ю.______________________________________________________ 

4.   __________________________________________________________________________ 

 

Думка лектора: 

 

З висновками згоден (не згоден – обґрунтувати): згоден 

 

З відгуком ознайомлений: «30» квітня 2024 року                  _________________ 
          підпис 

Результати відвідування відкритого заняття обговорені на засіданні кафедри управління та 

адміністрування Протокол № 10 від «20» травня 2024 р. 

 

Завідувач кафедри        Ростислав ДУБАС 

 

 


